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e Matrycowy system sprzedazy znany z ubezpieczeh majgtkowych
- elastyczny dobdr zakresu ubezpieczenia.

e Stacjonarny lub zdalny proces sprzedazy (iKonto lub link) - bez papieru
i minimum formalnosci.

e Automatyczny underwriting, wysokie petnomocnictwo - petna kontrola
procesu i niezaleznosci Agenta w procesie sprzedazy.

e Optata pierwszej sktadki dopiero po rozpoczeciu ochrony ubezpieczeniowe;.

e Wysokie sumy ubezpieczenia (do 10 mln w ubezpieczeniu na zycie, do 4 mln
w ubezpieczeniu catkowitej niezdolnosci do pracy, do 200 tys. w ubezpieczeniu
powaznych zachorowan).

e Dedykowane rozwigzania w zakresie zabezpieczenia kredytow (dostosowane
ryzyka, malejgca suma ubezpieczenia, potwierdzenie przyjecia do wiadomosci
dokonania cesji - od reki).

e Transparentna konstrukcja powaznych zachorowan - wielokrotne wyptaty
Swiadczen bez limitu dzieki podziatowi choréb na grupy (w tym nowotworéw).

e Dwa warianty ubezpieczenia Global Doctors (podstawowy / rozszerzony)
dla dzieci i 0séb dorostych.

e Brak pre-existing - klauzuli/wytgczenia choréb istniejgcych przed objeciem
ochrongq ubezpieczeniowgq.

e Ochrona w ubezpieczeniu na zycie az do 100. roku zycia.

Przydatne materiaty i narzedzia (w tym materiat: Kroki w procesie sprzedazy”)
znajdziesz w Bibliotece Centrum Informacji dostepnej w iHestii

iHestia > Centrum Informacji > Biblioteka >




Kroki w procesie sprzedazy

ERGO 4

Kompleksowy materiat marketingowo-sprzedazowy zawierajgcy rozwiniecie tematow:

o I

Marketing Rozmowa Kalkulacja Oferta Akceptacja oferty
Zadbaj o aktualne Rozpocznij rozmowe Przygotuj kilka wariantow Przekaz klientowi oferte Wskaz klientowi maksymalny
materiaty marketingowe z klientem na temat potrzeb  kalkulacji dla klienta i zapoznaj go ze zdalng termin na akceptacje oferty
i promocje w Social Media ubezpieczenia na zycie obstugg polisy

Klient

Przygotuj baze
potencjalnych klientow,
z ktorymi mozesz
rozpoczqc¢ rozmowe

Analiza potrzeb
klienta

Ustal dogodny termin
i przygotuj sie do rozmowy
z klientem

Prezentacja
propozycji
ubezpieczenia
Przygotuj odpowiednig
argumentacje

i przedstaw klientowi
korzysci ubezpieczenia

Proces UWR Polisa
Skontaktuj sie z klientem, Przekaz klientowi wystawiong
ktorego wniosek zostat polise i poinformu;j
skierowany do UWR, o mozliwosciach iKonta

przedstaw kolejne kroki
obstugi wniosku
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